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Comment bien
renforcer ses ventes

Une quarantaine de personnes était présente pour assister & la
conférence qui s’est déroulée & la Pépiniére d’entreprises Eurodev
Center. Frow DR,

Le cabinet d'avocats d'affaires
Fidal, represente par Me Guetlal-
Pechenel et Me Oliveira a recem-
ment anime a la Pepiniere d'Entre-
prises Eurodev Center, une
conference sur le theme | « Quels
conlrats choisir pour oplimiser
valre force de venle 7 »,

Celle malinale a debute par
I'importance du choix du contrat
commercial en fonclion de |a stra-
Légie de I'entreprise. Elle a ensuite
pris une tournure un peu plus
juridique en s'attardant plus lon-
guement sur les différents statuts
que peul revetir Ia lorce de vente,
a savoir . en interne (VRP, com-
merciaux salariés de droil com-
mun, commerciaux) ou en
externe (agents independants et
apporteurs d'affaires).

Les avocals ont rappelé que la
force de vente est incontestable-
ment un facteur cle de reussite
pour le développement commer-
cial des entreprises, et ceci, quelle
que soit leur taille, A la condition
toutefois d'adopter le Lype de

management adéquat. L'expose
s'est conclu par des echanges tres
enrichissants avec la quarantaine
de parlicipants gui se sont mon-
tres btres interesses par celte the-
matique, en posant de nombreu-
ses questions !

Une pepiniere d'entreprises
accueille des createurs el de jeu-
nes entreprises dans des locaux
adaptes a leurs besoins avec des
services mutualises el un accom-
pagnement personnalisé, LUne
entieprise peul benelicier dun
hébergement en pépiniere jusqu'a
48 mois, La pepiniere conslitue
un des maillons de la chaine
d'accompagnement a la création
el au developpement dentrepri-
ses dans un reseau local ou regio-
nal.
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